
John Larzon
AFFÄRSUTVECKLARE

Erfaren och mångfacetterad marknads- och e-handelsspecialist
med över 10 års erfarenhet inom digital försäljning och
kommersiell strategi. Dokumenterad förmåga att framgångsrikt
affärsutveckla tjänst och produktföretag inom  B2C & B2B.
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TRÄNING

LÄSA

BILAR

ÄTA MAT

OM MIG

Född 1987 på Gotland. Flyttade 2009 för att jobba i Norge och
plugga i USA. 2013 återvände jag till Stockholm.

Idag bor jag med min fästmö i Sollentuna. 
Det viktigaste för mig är att ta beslut som främjar mitt
välmående. Jag avstår nikotin och tobak. 

Min fritid spenderar jag med att ta hand om mig själv genom att
resa, spela tennis, vandra och äta god mat. 

Intressen

RESA
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Jag drivs av att hela tiden lära mig nya saker för att utvecklas så att jag ska
kunna hjälpa andra människor och företag att lyckas.
Jag har under hela min karriär kombinerat studier med eget lärande i form av
böcker och poddar för att hela tiden utvecklas som person och i min yrkesroll.

Ledarskap
Svagt ledarskap från ledande positioner har gäckat mig genom hela arbetslivet.
“Ledarna” har hamnat i positionen pga lång anställning eller bra prestationer i
andra roller. 
Ofta är kunskap, kompetens & intresse av ledarskapet svagt eller obefintligt. 

Resultatet av det är ineffektivitet, frustration och utbrändhet. 

Därför har jag valt att först utbilda mig till ledare, innan jag tar en ledande roll,
så att jag kan ge min kollegor bästa möjliga förutsättningarna att må bra.

UTBILDNING

Mental Tränare - Skandinaviska ledarhögskolan 2024-25

Styrelseakadmin (certifierad ledarmot) 2020

Growth & marketing strategy (IHM) 2020

Copywriter (Berghs) 2019

Projektledning (IHM) 2018

Business Management (IHM) 2017

Personligtränare (NPTI Orlando) 2013
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2013-2024



E-HANDEL

Däckskiftarna  2021-2024

Bythjul.com & Skruvat.se 23-24

Awelin 2021

E-handel & Marknadsansvarig

CRO & Marketing 

E-handelskonsult

Operativt ansvarig för e-handel & marknadsföring & kundservice. Hanterat hela E-handelsaffären
från ax till limpa. Kravställning och projektledare av utveckling.
Producerat och köpt in all marknadsföring för kedjans 88 däckstationer. 

2023 Förvärvades Däckskiftarna av den franska koncern som äger miljardbolaget Skruvat & Bythjul.
Min roll blev att stötta den oerfarna marknadsavdelning och olika typer av projekt inom CRO, CRM &
branding.

Carismar 2018-2021
Head of Marketing

Skapade och implementerade varumärke & säljstrategier för Carismars e-handelslösningar.
Utveckla nyckelkundernas affär genom analys, strategi och operativ exekvering.
Organisering av partner & personalevent b,la vandringsresa till Alperna.

RETAIL 2014-2015 XXL Sport      2013 H&M     2010 Privatägd klädbutik

Payson/SVEA Bank 2014-2017
E-handelskonsult

Ansvarig för försäljning mot ny och befintliga e-handlare 
Ansvarig för mässor. Framförde 30-talet seminarium om e-handel.
 Organiserade sommarfester 300+ personer.

Interim e-handelsansvarig för ett D2C-varumärket Lace Laboratory
Lanseringsprojekt för e-handelsplattformar & försäljningsstrategier.
Analys & optimering av kundresor 
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FÖRSÄLJNING STRATEGIPROJEKTLEDNING BUDGET ALLOKERINGCRO A/B TEST

E-HANDELSKUNSKAP MARKNADSKUNSKAP

CRM PR & COPY BILD & VIDEO

KRAVSTÄLLNIG

ANALYS IMPLEMENTERING TEK-KRAVSTÄLLNING

PLANERA EVENT VERKSAM-STYRNING

ALLMÄN KUNSKAP

PROCCESSER B2B KUNDSERVICE

KUNDANSVAR/KAM
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UTVALDA MARKNADSKAMPANJER

Samarbete Smash Into Pieces Däckskiftarna Svarar

Syfte: Nå ut med viktig information och genom
komiska inslag skapa mer engagemang.

Kampanjens ledord: Att göra någonting tråkigt
(däck) roligt. 

Syfte: Positionera Däckskiftarna som en
pålitligt aktör samt visa de unika med
drop-in konceptet

Kampanjens ledord: Besvara de mest
vanliga frågorna & farhågorna som
kunderna har.

Skruvat.se

Syfte: Varumärkeskännedoms kampanj
för Youtube.

Kampanjens ledord: Skruvat.se är de rätta
valet för både amatörer och erfarna
bilmekaniker. Tiktok

Syfte: Positionera Däckskiftarna som en
kompetent aktör genom att informera om
däck, lagar & bilar.
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https://www.youtube.com/@dackskiftarna7837
https://www.youtube.com/@dackskiftarna7837
https://www.youtube.com/watch?v=SsmP7fxzWCI
https://www.tiktok.com/@dackskiftarna
https://www.tiktok.com/@dackskiftarna
https://www.youtube.com/@dackskiftarna7837
https://www.youtube.com/@dackskiftarna7837
https://www.youtube.com/watch?v=SsmP7fxzWCI
https://www.tiktok.com/@dackskiftarna

